La coleccién de sellos es un I;obby
al que, al menos en un comienzo,
sera posible dedicarse sin gastar _dl-
nero. Para comenzar la coleccion
pasta con guardar los ejemplares
que franquean las cartas que lle-
guen a nuestra casa o a nuestra ofi-
cina, o pedirlos a parientes y ami-
gos y pasar revista en los cajones
de los armarios y en los bailes
guardados en los desvanes, en bus-
ca de sobres viejos.

Sin embargo, con este método se
dispondra s6lo de una coleccion
embrionaria; cuando el aficionado
haya adquirido el catédlogo, el al-
bum y todos los demads «utensilios»
del filatelista, advertird que posee
muchos ejemplares idénticos (los
primeros «repetidos» que habra
que destinar al intercambio), en
tanto que no tiene muchos otros.
Y en su dlbum quedaran «vacios»
que hay que rellenar. En este pun-
to la coleccién de sellos comenzara
a ser un entretenimiento que exige
gastar dinero; pero hay que recor-
dar que nunca sera dinero tirado
por la ventana, porque, en caso de
necesidad, siempre serd posible
vender lo que se haya comprado y
eéxisten muchas probabilidades de
que la operacién proporcione in-
cluso alguna ganancia. Por otra
parte, no hay que olvidar que la
coleccién seguird avanzando sin
Costarnos nada: todo filatelista dig-
no de tal nombre, aunque lleve a
cabo adquisiciones de cierta enver-
gadura, seguir4 reuniendo también
los sellos que le lleguen «gratuita-
mente» con la correspondencia.
¢Dénde se pueden comprar los se-

La sala de ventas de la filial en Turin de
la firma Alberto Bolaffi, situada en la

DONDE SE COMPRAN
1LOS SELLOS

llos? Comenzaremos por los de
emision reciente. Casi todas las ad-
ministraciones postales del mundo
tienen organizado un «Servicio de
novedades» para coleccionistas.

En este caso los sellos se venden
segin el precio facial; pero —por
extrafio que parezca— no se trata
casi nunca de la forma més econd-
mica de adquisicion. Las 6rdenes
deben ser hechas por correo, de
modo que hay que pagar el fran-
queo para enviar el pedido, que se
recibe asimismo por correo y tam-
bién este franqueo corre por cuen-
ta del comprador. Sin contar el
tiempo que pueda llevar escribir
las 6rdenes de pedido, ensobrarlas
y demds. En resumen: conviene
adquirir las «novedades» en las
tiendas especializadas en Filatelia,
que las venden a un precio apenas
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| De modo que vamos a hablar de

mayor que el nominal. La tnica
excepcion, quizd, la constituyen las
«novedades» de Espafia, que se
pueden obtener el mismo dia de la
emision en todas las oficinas posta-
les. Pero también en este caso, el
aficionado algo exigente que pre-
tenda ejemplares sin manoseo, 0
en bloques de cuatro con el borde
de hoja todavia unido a ellos, ten-
drd que apelar a los servicios de
una tienda especializada para ga-
nar tiempo.

esa clase de tiendas. En la actuali-
dad existen en casi todas las ciuda-
des y van desde la modesta, aten-
dida por su propietario y algin
miembro de la familia, hasta la fir-
ma importante con distintas sucur-
sales y con decenas o centenares
de dependientes. La eleccion de la
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Los escaparates de la filial Bolaffi de
Turin. El comercio filatélico ya dispoy
de una red muy amplia de distribu
de tiendas para la venta de sellos d,
coleccion, que incluso se encuentran gy
las ciudades de provincia. [

Abajo: una subasta de sellos raros en
hotel lujoso de Nueva York. |
Normalmente las subastas tienen lugar
las casas centrales de las firmas
organizadoras, las cuales distribuyen
anticipadamente el catdlogo de los lofe
que salen a la venta.
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tienda es un asunto que cada co-
leccionista tendra que resolver per-
sonalmente, buscando e! lugar que
miés le satisfaga. Los criterios que
conviene tomar en cuenta para esa
eleccion se refieren en primer lu-
garala seriedad y a la honestidad
(si, por ejemplo, advertimos que
nos han entregado un sello que no
era el que habiamos pedido, lo lle-
varemos al proveedor, quien debe
efectuar el cambio; pero si no ocu-
rriera esto, serd mejor no volver a
poner los pies en esa tienda); des-
pués al surtido del que disponga la
firma (cada uno aprendera a saber
por experiencia cudl es la tienda
mejor provista de los ejemplares
ue le sirvan para su coleccion par-
ticular); a la competencia y la cor-

| tesia del propietario y de sus em-

pleados (quienes también deben
ser consejeros del coleccionista) vy,
por ultimo, al cardcter conveniente
de los precios (aunque esto no
constituye un criterio fundamental,
porque a menudo un precio dema-
siado incitante puede ocultar algu-
na sorpresa desagradable en lo que
se refiere, por ejemplo, a la auten-
ticidad o a la calidad de los sellos
adquiridos).

El coleccionista residente en algu-
na localidad desprovista de tiendas
de Filatelia podra buscar en las re-
Vistas las direcciones de los comer-
claqtes de otras ciudades, a los que
€nviara sus propias ordenes por
correspondencia, y otro tanto po-
drd hacer quien no esté satisfecho
con las firmas locales. Pero es con-
Veniente mantener, siquiera de vez
€ncuando, el contacto personal, ya
que en el ambiente filatélico tiene

| Una importancia notable.

.d 5ea que se efectien las adquisi-
€lones en forma personal o bien se
4gan por correspondencia, es ftil
Preparar, al efecto, una «lista de

También los mercadillos de objetos usados, en las grandes ciudades, tienen su
«seccion filatélica». En Roma, Madrid, Paris, Miln, existen verdaderos mercadillos
semanales que se realizan al aire libre y estin exclusivamente reservados a los
sellos. Esta fotografia fue obtenida en una calle de La Haya, en Holanda.

necesidades», es decir, la enume-
racién de un conjunto de sellos
que no existen ain en nuestra co-
leccién, acompanados por los ni-
meros del catdlogo utilizado y por
algunas indicaciones esenciales,
como pueden ser las referidas a la
preferencia por ejemplares mata-
sellados o nuevos. Esas indicacio-
nes pueden formularse mediante
simbolos: un asterisco para los
nuevos, un circulo con un punto en
el centro para los matasellados.
Los sellos no se compran sélo en
las tiendas especializadas, sino
también en los estancos, en las pa-
pelerias y en los quioscos de venta
de periddicos y revistas y en los
grandes almacenes; en general se
trata de proveedores a los que se
puede dirigir el coleccionista con
confianza, pero dificilmente se en-
cuentran en condiciones de satisfa-
cer las exigencias de quienes ya se
han especializado.

Todos estos .comercios enumera-
dos también venden dlbumes, catéa-
logos y material filatélico; en cam-

bio, en las casas en que se realizan
las subastas sélo se pueden encon-
trar sellos. El sistema de subasta
estd bastante difundido en Espaiia;
en Alemania, en Gran Bretafia
y en los Estados Unidos las su-
bastas filatélicas tienen un ritmo
casi cotidiano. No resulta ficil
comprar bien en las subastas de se-
llos y también en este caso conven-
drd poner atencién especial en la
seriedad y en la honestidad de las
firmas que las lleven a cabo; el fi-
latelista experto podrd hallar reu-
nidas en los catalogos de venta al-
gunas «piezas» que habia buscado
en vano durante afios. En el ambi-
to mundial el interés preponderan-
te de las subastas consiste en que
habitualmente se venden con ese
sistema las grandes colecciones,
consteladas de piezas famosas; este
sistema se prefiere en tales casos,
porque en una subasta privada se
careceria de la posibilidad de que
varios interesados pujaran por los
precios, con lo que, sin duda, se
obtienen ganancias méis elevadas.
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REPUBLIOUE TOGOLAISE

TODA LA FILATELIA EN UNA SERIE

En Ia serie emitida en 1967 por Togo, con motivo del 70.° aniversario del sello de
ese Estado, esta ilustrada toda la actividad filatélica. Desde arriba y desde la
derecha: las dos principales fuentes de adquisicion de los sellos para coleccio-
nes, la subasta especializada y |a tienda de Filatelia. En los otros valores: una
exposicion filatélica, un coleccionista y una maquina automatica para la adquisi-

cion de sellos para el franqueo.




